[image: ]
 

[image: ]
Рейтинги
Сертификация
Тендеры
Кейсы
AWARD
Новости
О нас
Памятка агентствам
реклама


ЗарегистрироватьсяВойти
выйти

[image: ]

Авторизация














Забыли пароль?







[image: ]

Сброс пароля









Вернуться к авторизации




























Digital-кейс дняВсе кейсы
/
Кейс дня
/
Как разместить кейс


[Кейс] Обувь по рок-н-роллу. Интернет-продвижение культового магазина «Обувь XXI века»
27 марта ‘23
Заказчик: SHOES
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Учитывая узнаваемость бренда, который существует ещё с 90-х, мы знали как именно продвигать его в сети, каким будет tone of voice и креативы для баннеров.


Агентство-исполнитель кейса
[image: ]Оптимизм
«Обувь XXI века» — клиент с характерными чертами, знакомый всем, кто имеет хотя бы отдалённое отношение к неформальной культуре.

В интернет-магазине «Обувь XXI века» представлен широкий выбор таких брендов как AIRBOX, GRINDERS, STEEL, LEVI’S, New Rock, Yellow Cab.


Заказать похожий проект:
https://optimism.ru/
go@optimism.ru
Сделать заказ
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1. Вводная задача от заказчика, проблематика, цели
Причина обращения — желание быть не только в офлайне, но и заявить о себе через интернет-рекламу.
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2. Описание реализации кейса и творческого пути по поиску оптимального решения
Как мы распределили рекламный бюджет:
	Контекстная реклама + ретаргетинг (35% от рекламного бюджета).
	Лидогенерация (14% от рекламного бюджета, 156 вебмастера).
	Продвижение по позициям (26% от рекламного бюджета).
	Таргетированная реклама (17% от рекламного бюджета).
	RTB реклама (8% от рекламного бюджета).

Контекстная реклама + ретаргетинг
Установили «Динамический ремаркетинг» (рекламу-липучку), которая преследовала пользователей, смотревших обувь клиента, но не сделавших заказ. Не смотря на надоедливый формат, этот тип рекламного объявления показывает железную эффективность.
Лидогенерация
	Сбор лидов происходит по 7 основным каналам, которые выбираются с учётом особенностей ниши и бюджета клиента:
	Контекстная реклама.
	Офлайн-реклама.
	Email-рассылки.
	Ведение соцсетей.
	Реклама у блогеров.
	Биржа лидов.
	SEO-оптимизация.

Для «Обувь XXI века» мы выбрали лидогенерацию через контекстную рекламу и SEO-оптимизацию. Собрав лиды, мы подключили колл-центр для их проверки. По итогам отсеяли случайные лиды и оставили только целевые.
Продвижение по позициям
Чтобы поднять сайт в ТОП-10 Яндекса и Google, мы проделали следующие работы:
	провели SEO-аудит;
	составили семантическое ядро;
	разработали стратегию поискового продвижения;
	составили план работ по развитию сайта на 6 месяцев;
	зарегистрировали сайт в сервисах для вебмастеров;
	провели анализ оптимизации сайтов конкурентов;
	составили базовые рекомендации по оптимизации сайта;
	написали тексты для продвигаемых страниц;
	составили базовая отчётность;
	настроили систему колл-трекинга;
	провели юзабилити аудит;
	провели A|B-тестирование и работы над конверсией.

Таргетированная реклама
Создали 10 вариантов креативов для рекламных баннеров и показали её женщинам и мужчинам от 20 до 40 лет, проживающих в России, Беларуси и Казахстане. Попутно отключали наименее эффективные объявления и создавали новые креативы, чтобы тестирование шло непрерывно.
RTB-реклама
Выкупили на аукционе места под два формата RTB-рекламы:
	Реклама внутри статьи и новостной ленты.
	Реклама в классическом формате — вертикальный/горизонтальный баннер, размещенный справа/слева от центральной информации на сайте.
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Схема работы RTB-рекламы




3. Результаты сотрудничества
	CTR = 0,47%
	3,9% конверсия в заказ
	2147 рублей средний чек



4. Заключение
И еще один магазин появился в онлайн пространстве.


Агентство-исполнитель кейса
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Ключевые рейтинги digital-рынка России
С 2013 года RUWARD выпускает на регулярной основе ключевые рейтинги по разным сегментам рынка digital-коммуникаций в России. С помощью наших рейтинговых продуктов более 10 000 клиентов каждый год находят оптимальное для решения своих задач digital-агентство/продакшен.
В 2018 году мы запустили первый в России Центр Сертификации digital-агентств по основным типам услуг, оказываемых крупным клиентам.

*Каталог сертифицированных digital-агентств
 1.Золотая Cотня российского Digital 2022
 2.Рейтинг performance-агентств 2022
 3.Рейтинг веб-студий 2022
 4.Рейтинг SEO-агентств 2022
 5.Рейтинг SMM-агентств 2022
 6.Рейтинг разработчиков мобильных приложений 2022
 7.Рейтинг Digital Design & Creative 2022
 8.Рейтинг digital-интеграторов 2022
 9.Рейтинг digital-агентств полного цикла 2022
 10.Digital-Прорыв 2022
 








var addon='';
var addon=escape(document.referrer)+((typeof(screen)=="undefined")?"":";s"+screen.width+"*"+screen.height+"*"+(screen.colorDepth?screen.colorDepth:screen.pixelDepth))+";u"+escape(document.URL)+";"+Math.random();
addon='[image: ]';
document.getElementById('liveinternetcounter').innerHTML=addon;(function(m,e,t,r,i,k,a){m[i]=m[i]||function(){(m[i].a=m[i].a||[]).push(arguments)};
m[i].l=1*new Date();k=e.createElement(t),a=e.getElementsByTagName(t)[0],k.async=1,k.src=r,a.parentNode.insertBefore(k,a)})
(window, document, "script", "https://mc.yandex.ru/metrika/tag.js", "ym");
   ym(18671059, "init", {
        clickmap:true,
        trackLinks:true,
        accurateTrackBounce:true
   });
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  (function(i,s,o,g,r,a,m){i['GoogleAnalyticsObject']=r;i[r]=i[r]||function(){
  (i[r].q=i[r].q||[]).push(arguments)},i[r].l=1*new Date();a=s.createElement(o),
  m=s.getElementsByTagName(o)[0];a.async=1;a.defer=1;a.src=g;m.parentNode.insertBefore(a,m)
})(window,document,'script','//www.google-analytics.com/analytics.js','ga');

ga('create', 'UA-44183407-2', 'ruward.ru');
ga('send', 'pageview');

!function(f,b,e,v,n,t,s){if(f.fbq)return;n=f.fbq=function(){n.callMethod?
n.callMethod.apply(n,arguments):n.queue.push(arguments)};if(!f._fbq)f._fbq=n;
n.push=n;n.loaded=!0;n.version='2.0';n.queue=[];t=b.createElement(e);t.async=!0;
t.src=v;t.defer=!0;s=b.getElementsByTagName(e)[0];s.parentNode.insertBefore(t,s)}(window,
document,'script','https://connect.facebook.net/en_US/fbevents.js');
fbq('init', '428240267341070'); // Insert your pixel ID here.
fbq('track', 'PageView');
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var _tmr = window._tmr || (window._tmr = []);
_tmr.push({id: '3295510', type: 'pageView', start: (new Date()).getTime()});
(function (d, w, id) {
  if (d.getElementById(id)) return;
  var ts = d.createElement('script'); ts.type = 'text/javascript'; ts.async = true;ts.defer = true; ts.id = id;
  ts.src = 'https://top-fwz1.mail.ru/js/code.js';
  var f = function () {var s = d.getElementsByTagName('script')[0]; s.parentNode.insertBefore(ts, s);};
  if (w.opera == "[object Opera]") { d.addEventListener("DOMContentLoaded", f, false); } else { f(); }
})(document, window, 'tmr-code');
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